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この仕事のキーワード こんな人に向いています

必要な資格・スキル

28 29

私がこの仕事に就いたきっかけ
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電話や訪問などで、資産運用に関心を寄
せてくださるお客様の獲得を目指します。
お金の困りごとや資産運用の疑問点などを
丁寧に説明します。

新規のお客様開拓

「リスクはあっても利益を取りたい」「でき
るだけ安全に運用したい」など、お客様の
ご要望に合った金融商品を提案。最近はＮ
ＩＳＡの問い合わせが増えています。

金融商品の提案

株式営業

お客様から株の売買の注文を受け、証券
取引所に発注します。リアルタイムで取引
ができるのは、1日のうち９：００～１５：
００の間だけです。

株式投資は社会情勢の影響を受けます。
新聞や国内外の株式ニュースをチェックし、
日経平均を予測するなど、メモを取りなが
ら情報を収集します。

経済情勢などの勉強

● 証券外務員二種（入社後に取得）

● 証券外務員一種（入社後に取得）

● ファイナンシャル・プランナー（入社後に取得）

● 普通自動車運転免許

証券営業は「金融商品」という目に見えないものを販売し、お金とも深く関わります。大きな緊張感
や大変なこともありますが、頑張りが結果につながったときは達成感を味わうことができ、評価して
もらえることがやりがいにつながると思ったからです。

証券営業は、お金の面から人生を豊かにするためのお手伝いをする仕事です。日々変わる世界情勢
や経済動向から、お客様のご要望に合わせて商品提案をしたり、お金や資産運用を身近に感じても
らえるようアドバイスをしたりします。取引の中でお客様の資産が増えたり、株主優待で特別な体験
をしていただけたり、配当金が入ったなどの喜びの声を聞くことができたときはとてもうれしいです。

お客様のお金の相談に乗り、資産運用をサポート！入社７年目
土永さん

□ 金融に興味がある
□ 世代を超えて楽しく
　 コミュニケーションがとれる
□ 相手の立場になって考えられる
□ 好奇心があり、経済動向の
　動きを瞬時にとらえられる

□ 株
□ 証券
□ お金
□ 投資
□ 経済
□ 資産運用

● 企業調査　● 社内ＳＥ　● 管理

株や投資信託など金融商品の提案・販売
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証券営業の仕事内容

証券営業

出張授業
OK

北陸の企業を応援するオリジナル金融商品を企画販売しています

北陸経済の発展や文化振興にもつながる金融商品
「北陸みらい応援ファンド」を独自に企画販売して
います。北陸ゆかりの企業に投資していただくこと
ができ、当社はその運用管理費の一部を北陸の未
来に向けた取り組みや文化振興事業に寄付。投資
家の方に配当金で安定した資産運用を提案すると
同時に、地域活性化にも貢献しています。

北陸を拠点にする証券会社として、自社専属のアナリストが北
陸の経済動向や地元企業の業績の見通しなどを調査。レポート
にまとめ、お客様である投資家に提供しています。

北陸の経済動向を調査、発信 資格取得を会社がサポート
必須の資格に留まらず、金融のスペシャリストにふさわしい資
格（証券アナリストやＦＰなど）の取得を社員が目指す際に、
教材の購入を補助するなど会社がバックアップします。

学生に向けて金融に関する講座を開催
小学校や高等学校等から依頼を受け、金融出張講座を行ってい
ます。若い世代に投資や資産運用について知ってもらう機会と
なっています。写真は小学生の社会科見学の様子。

人生１００年時代の今、将来のお金を心配する方が少なくあり
ません。資産形成のアドバイザーとして、安心して生活を送っ
ていただけるよう資産運用の大切さを発信しています。

証券営業・資金調達

金沢市十間町25番地　TEL／076-263-5222

創業／1921年3月　従業員数／204名（2023年3月）

支店／11支店（本店、小松支店、七尾支店、弥生支店、加賀支店、福井支店、板垣支店、敦賀支店、

富山支店、高岡支店、砺波支店）

今
村
証
券
株
式
会
社 

／
証
券
営
業

今村証券株式会社ではこんな仕事をしています

今村証券株式会社


